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1. Plataformas digitales



Tiendas online a la medida

• Creación como en las mejoras 

porque para cada cambio dependes 

del desarrollador que te lo quiera 

hacer y su coste. Cuidado que 

dependes 100% de tu programador, 

firma un buen contrato.



SaaS de e-commerce

• Se puede adaptar  y cualquier 

programador del mundo la puede 

mantener. Te entrega una página 

web lista con plantillas y un 

backoffice.



Tiendas de alquiler

• Pagas una cuota mensual por una 

tienda online, son potentes, pero 

están limitadas porque no se adaptan 

a necesidades especiales. El coste de 

puesta en marcha es muy poco y el 

coste mensual no será muy elevado.



Marketplaces

• Plataformas donde cuelgas tus 

productos y ellos se encantad de 

vender por ti. Te cobran un porcentaje 

de la venta según el producto que 

vendas.  



Redes Sociales 

• Siempre tendrán Redes Sociales 

para aprovechar la red y vender a 

distancia. 



2. Medios de pago



Herramientas de pago

Tarjetas de crédito o 
débito

Billeteras 
digitales



Herramientas de pago



Herramientas de pago



3. Growth



Pasos a seguir

1.Product 
Market Fit

Crear Productos 
que la gente ame

2.Early 
Adopters

Llegar a las 
personas correctas

3.Experimentar 
y escalar

Lograr viralidad. 
Que valga la pena 

compartir

4.Mejora 
contínua

Enfocarnos en la 
retención
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